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Disparos dia 11/08/26

O disparo de 11/08 alcançou 84,20% de entrega e 53,23% de
leitura entre as mensagens entregues, demonstrando boa
capacidade de exposição da oferta.

No CRM, a ação já gerou 27 avanços no funil, 7 negociações e 2
vendas, totalizando R$ 379,72 em receita inicial. Como parte das
oportunidades ainda está em andamento, o resultado comercial
permanece em maturação.

O principal ponto de atenção está na conversão dos leitores
silenciosos: das 173 mensagens visualizadas, a maior parte ainda
não apresentou avanço comercial registrado. Esse público
representa uma oportunidade para uma ação de follow-up.

386 mensagens enviadas;
325 mensagens entregues;
173 leituras confirmadas;
152 entregues sem confirmação de leitura;
61 mensagens pendentes.



Disparos dia 12/08/26

Embora a taxa de leitura tenha permanecido consistente, o
elevado volume de mensagens pendentes reduziu o alcance
efetivo da campanha.

No CRM, a ação já gerou 25 avanços no funil, 11 negociações e
uma oportunidade aguardando pagamento ou orçamento
aprovado. Até o momento da análise, ainda não havia venda
concluída, e o resultado comercial permanece em maturação.

O principal ponto de atenção está na taxa de entrega: 235
mensagens, equivalentes a 40,31% dos envios, permaneciam
pendentes. Entre as mensagens entregues, 163 ainda não
apresentavam confirmação de leitura.

583 mensagens enviadas;
348 mensagens entregues;
185 leituras confirmadas;
163 entregues sem confirmação de leitura;
235 mensagens pendentes.



CRM LDI Vendas - Parcial



A maior parte dos cartões ainda não avançou no CRM.

Ainda precisamos esperar um pouco para finalizar a campanha/métricas



Situação atual da base
94,3% permanecem em Novo Cliente – Sem

automação
5,7% avançaram para algum outro estágio

2,0% estão especificamente em Atendimento
Consultor/Negociação

2,9% já foram finalizados como ganhos ou
perdidos;

97,1% continuam abertos no CRM.

Das 24 perdas:
21 — Não tenho interesse agora 87,5%;

2 — Venda não realizada: 8,3%;
1 — Sem estoque/previsão de produto: 4,2%.

Sugestão de mensagem para finalizar a campanha, na próxima semana (terça)

Olá! Você conseguiu conferir as condições especiais que enviamos? Se quiser, posso separar as
opções mais adequadas para o seu negócio. 😊



Análise de bases



Análise de bases



Análise de bases



Análise das bases
Ao analisar o histórico de atendimento dos contatos presentes

nas bases, identificamos que bastante clientes não possui
interações recentes com a LDI.

Grande parte desses clientes teve seu último contato registrado
ainda em 2025 e, em vários casos, o histórico disponível

atualmente é composto praticamente apenas pelos disparos
realizados nos dias 11/08 e 12/08/2026.

Dessa forma, o principal padrão observado é de uma base com
baixo nível de interação recente, composta majoritariamente por

clientes que estavam há um período considerável sem manter
contato com a LDI antes dos últimos disparos.
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